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DA GENOVA

A SIRACUSA

Sergio Corso,
amministratore
delegato di Erg
Power & gas.
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GAS ED ENERGIA A un anno dall'avvio della vendita di elettricita ad aziende e professionisti, in autunno

Erg Power & gas vuole sharcare anche sul mercato «retaily. Con offerte competitive.

I Si parla gia di «nuova era» in Erg Po-
wer & gas. La societa genovese, nata nel
2000 da una costola del gruppo petroli-
fero Erg, ha avviato un anno fa la vendi-
ta diretta di energia elettrica e digas e in
pochi mesi di attivita commerciale ha gia
raccolto alcune migliaia di clienti. Attra-
verso Erg Power & gas l'intero gruppo &
entrato in un «settore promettente», per
usare le parole di Sergio Corso, ammini-
stratore delegato della societa. «Il nostro
target sono industrie, piccole e medie im-
prese e professionisti, che possono cosi
beneficiare dell’energia prodotta dai no-
stri impianti» dice Corso a Economy.

L’azienda ha colto al volo le opportu-
nita legate alla liberalizzazione del merca-
to. «ll gruppo ¢ gia a tutti gli effetti “mul-
tienergy” grazie anche a Erg Power & gas:
e 'obiettivo & aumentare questo nostro
contributo» continua Corso. Oggi Erg &
una realta da 11,5 miliardi di euro di rica-
vi, con un utile netto di 84 milioni, che
conta quasi 1.600 dipendenti e produce
pitt di 5,18 miliardi di kilowattora di ener-
gia. E per consolidare la presenza nella
filiera elettrica la societa punta proprio
sull’offerta al cliente finale.
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Nell'ultimo anno gli sforzi del manage-
ment si sono concentrati nel creare una
struttura aziendale che si dedicasse in via
esclusiva al settore. La rete messa a pun-
to per la vendita si articola in due canali:
il primo & quello diretto ed & formato da
manager che si dedicano ai
clienti industriali. Il canale in-
diretto, invece, é costituito da
circa 200 agenti che si occu-
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bassi. «Al momento stiamo valutando
come agire per proporre offerte compe-
titive anche in questo mercato» conti-
nua Corso. Il nuovo passo avanti & co-
munque nell’aria: in autunno, la socie-
ta comincera a fare i primi test sul pub-
blico, comunicando la nuo-
va offerta e facendo leva sia
sulla pubblicita che sul direct
marketing.
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nella struttura commerciale
dell’azienda, ma anche nell'in-
dotto, con centinaia di nuove
assunzioni, e ne potrebbero
arrivare altre visto che il prossimo obiet-
tivo sara il pubblico «retail>».

Per fare questo salto, perd, ci vorra del
tempo: i piccoli consumatori, infatti, pur
offrendo enormi potenzialita di business
esigono un’offerta specifica e dai costi pill

Sono i kilowattora

di energia elettrica

prodotti ogni anno
dal gruppo genovese,

Siracusa e alla storica centra-
le del gruppo Erg a Priolo: nel
progetto saranno investiti 700
milioni di euro e i lavori do-
vrebbero cominciare il prossimo autun-
no per concludersi nel 2014.

Infine, I'azienda sta sviluppando un
progetto per lo stoccaggio di gas natura-
le, in partnership con il gruppo inglese
Independent resources. 0



